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FORMATION EN PRESENTIEL

MIEUX VENDRE
LE VIN EN CHR



Mieux vendre le vin en CHR METHODOLOGIE DUREE

2jours

e Cours+ Etudedecas selon 3 typologies de pointsde de

vente. (Jeuxde réle, vendeur, client) - 3 profils, 3 plans ans PUBLIC VISE
JOUR 2 - CONSEILLER ET VENDRE [c\i/'lalc;tki]or(;s ciblljs e Aeorte e S Chef de secteur-chef de ventes
JOUR 1-LESESSENTIELS DU VIN LE VIN AUXCHR . éthode pédagogique : Apports théorique, exercices egs e

jeuxderole
e Modalité de validation des acquis : Questionnaire de fin
OBJECTIFS PEDAGOGIQUES OBJECTIFS PEDAGOGIQUES destage

e Remisedunlivretachaque participant : Focus des 2

o Développerlescompétences «Vin». journees

Etre capable de se positionner en véritable spécialiste
o Faciliter lapproche commerciale du produit face asonclient
o Connaitre les éléments nécessaires pour en parler

Etre capable de mener la bonne approche commerciale
pour vendre duvin
o  Sentrainerface a différentes situations de clientéle

ACQUERIR ET DEVELOPPERLES

CONNAISSANCES
PROGRAMME
LESFONDAMENTAUXDUVIN: QUIZZ
VAINCRE LESOBSTACLES
e lacultureduraisinetdelavigne
e LevinBIO.(cequilfaut savoir) e Freins
e ladlassificationdesvins e Objections
e Levignoblefrancais. Quizz e Craintes
e Partdemarchédesvins parrégion. o Difficultés
¢ Lesvignoblesfrancaiset leursvins. e Image
o Lesétapesdeladégustation. o Légitimité

o |évolutiondumarchéduvinen France

COMMENT CONSEILLERLE VINSAUXCHR?

LA LEGISLATION FRANCAISE
e Rappeldeséléments clés dumarché francaisduvinen
e Cequeditlaloisurlalégislationdes cartes des vins CHR Quizz
e Lesobligations, lesinterdits e Rappel des techniques de vente adaptées ala vente du vin
o Affichage des prix o LesPVC:lebonprix«restaurateur » Quizz

o Conformités des produits
e Pointsdevigilances
e Risquesencourus
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——— INFORMATIONS COMPLEMENTAIRES

Coltde
la formation

e Formationen présentiel: tarif personnalisé enintraou inter entreprise

e Maximum 10 participants

Modalités d'inscription

Bulletind'inscription & compléter
Formation inter-entreprise : Inscriptions possibles 8 jours avant la date de début de formation
Formation intra-entreprise : Le calendrier est a définir avec l'entreprise

Accessibilité

En tant guorganisme de formation nous prenons la responsabilité d'adopter des pratiques non-
discriminantes pour favoriser un égal acces aux savoirs pour tous. Nos formations sont accessibles aux
personnes en situation de handicap.
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CONTACT ORGANISME DE FORMATION SECRETARIAT & DIRECTION

Isabelle KOHR ASSOCIATION FORMATION CAMPUS ARTEM

0674 96 0178 DE LA DISTRIBUTION/DISTECH 90 rue du Sergent Blandan BP70618
4 rue Silbermann 54010 NANCY CEDEX

isabelle.kohr@distech.fr 67000 STRASBOURG
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